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  ยอดขายโต แตเงินสดหายไปไหน? เปดเกม Credit Term ที่ SME

ตองรู
  

หลายธุรกิจแมสินคาจะสงถึงปลายทางแลว งานเสร็จ

สมบูรณแลว และใบแจงหนี้ถูกสงเรียบรอยแลว แตผูป

ระกอบการอาจยังตองรอเงินอีกหลายสัปดาหหรือหลา

ยเดือน ปญหาทั้งหมดนี้เรียกวา “Credit Term” หรือร

ะยะเวลาการใหสินเชื่อการคา ขณะที่ตนทุนการดำเนิ

นธุรกิจไมไดหยุดรอไปดวย ทั้งคาแรงพนักงานตองจา

ยทุกเดือน คาวัตถุดิบตองชำระตามกำหนด คาเชาแล

ะคาสาธารณูปโภคยังคงเดินตอไป และหากตองรับคำ

สั่งซื้อรอบใหม ก็จำเปนตองมีเงินทุนกอนใหมสำหรับเ

ริ่มตนการผลิตอีกครั้ง ถือเปนความยอนแยงของธุรกิจ

ขนาดเล็กจำนวนไมนอยที่จะตองเผชิญ แมยอดขายอ

าจเติบโตแตกลายเปนเงินสดกลับไมเพียงพอสำหรับก

ารดำเนินกิจการ และกลายเปนเงื่อนไขสำคัญในสัญ

ญาซื้อขาย และยังเปนปจจัยสำคัญที่กำหนดวา SME

จะสามารถดำเนินธุรกิจตอไปไดอยางมั่นคงเพียงใด

Credit Term คืออะไรสำหรับคนไมเคยทำธุรกิจ ลองนึ

กภาพวา หากเราลงทุนเปดรานขายสงสินคามากมาย

แลวมีรานสะดวกซื้อขนาดใหญมาสั่งซื้อสินคาจำนวน

มาก ทำใหรานของเราตองสั่งใหผูผลิตเรงผลิตสินคาแ

ละสงของใหครบตามคำสั่งซื้อ แตรานสะดวกซื้อรายใ

หญกลับไมไดจายเงินใหทันทีหลังจากที่รับสินคาไปแล

ว โดยกำหยดระยะเวลาอีก 45 วันจะจายเงินคสินคาทั้

งหมดให นั่นหมายความวา เราจะตองรอไปอีก 45 วัน

กวาที่รายไดจากการขายสินคารอบนี้จะเขามา

Credit Term สงผลกระทบตอธุรกิจ สิ่งนี้ทางธุรกิจเรีย

กกันวา “Credit Term” หรือระยะเวลาเครดิตการคา เ

พื่อใหเขาใจงายที่สุด คือระยะเวลาที่ผูซื้อไดรับสินคาไ

ปขายกอน แตสามารถชำระเงินภายหลังตามระยะเวล

าและเงื่อนไขที่ตกลงกันไว ทำให Credit Term มีผลก

ระทบตอธุรกิจ อยางเชน

1. ผลกระทบเงินสดที่ใชหมุนเวียนในกิจการ หลีกเลี่ยง

ไมไดที่ Credit Term จะกระทบกับกระแสเงินสด

  

หมุนเวียน (Cash Flow) สมมติวา ถาเราเปนเจาของโ

รงงานผลิตสินคา ตองจายเงินซื้อวัตถุดิบ 40,000 บา

ท จายคาแรง 20,000 บาท และมีคาใชจายอื่น ๆ อีก

10,000 บาท โดยรวมแลวธุรกิจของเราตองจายเงินออ

กไปเปนตนทุนกอน 70,000 บาท แตขายออกไปในรา

คา 80,000 บาทคืดเปนกำไร 10,000 บาท แตผูซื้อยัง

ไมจายเงินคาสินคาใหโดยคิด Credit Term 45 วัน

2. ผลกระทบดานกำไรและตนทุนทางการเงิน สำหรับ

ธุรกิจที่ไมมีเงินทุนสำรอง การรอรับเงินนาน ๆ อาจทำ

ใหธุรกิจในชวงเวลานั้นตองกูเงินมาหมุนเวียนมาใชเป

นทุนในระหวางรอระยะเวลาชำระเงิน เมื่อมีการกูยืมเงิ

นก็หมายถึงดอกเบี้ยและคาธรรมเนียมที่จะเปนภาระผู

กพัน ทำใหกำไรของธุรกิจที่ไดมาตองมาหมดไปกับดอ

กเบี้ยและคาธรรมเนียม ตัวอยางเชน ธุรกิจเราควรไดก

ำไรจากการขายสินคา 10,000 บาท แตตองเสียดอกเ

บี้ยจากการกูยืนเงินมาเปนตนทุนถึง 8,000 บาทเพรา

ะติด Credit Term กำไรสุทธิที่ควรไดก็อาจจะลดลง

3.ผลกระทบตอโอกาสในการรับงานใหม สมมติวา ธุร

กิจเรามีเงินทุนหมุนเวียน 200,000 บาท และใชเงินเป

นทุนผลิตสินคาและกวานซื้อสินคาไปเกือบหมดเงินทุ

นราว 170,000 บาท หากผูซื้อติด Credit Term จำนว

น 45 วัน ในชวงระยะเวลาที่รอ 45 วันอาจมีผูซื้อรายใ

หมตองการสินคา แตกลับไมมีเงินเพียงพอที่จะรับคำสั่

งซื้อจากผูซื้อรายใหมได ทำใหธุรกิจเสียโอกาสในการ

ควาดีล (Deal) นั้น แมวาดีลนั้นอาจจะสามารถสรางก

ำไรไดดีกวาผูซื้อรายแรกก็ตาม

( ที่มา : MarketingOops! )
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บริษัท ไทยเครื่องสนาม (2525) จำกัด

วันที่ 27 ตุลาคม 2569

เรื่อง ขอเชิญประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 2/2569

เรียน ทานผูถือหุนของบริษัท

    ดวยคณะกรรมการของบริษัทไดมีมติใหเรียกประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 2/2569 ในวันที่ 04

พฤศจิกายน 2569 เวลา 9:00 น. ณ 494 ถนนจรัญสนิทวงศ แขวงบางออ เขตบางพลัด กรุงเทพมหานคร

10700 เพื่อพิจารณาเรื่องตางๆ ตามระเบียบวาระดังตอไปนี้  

1. รับรองรายงานการประชุมครั้งที่ผานมา

2. พิจารณาการอนุมัติการจายเงินปนผลของบริษัท

3. พิจารณาเรื่องอื่นๆ (ถามี)  

    ดังนั้น จึงขอเรียนเชิญทานผูถือหุนไปประชุมตามวันเวลา และสถานที่ดังกลาวขางตน โดยพรอมเพรียง

กันดวย จักขอบพระคุณยิ่ง

ขอแสดงความนับถือ

(นาย พีรพล ชวลิตมณเฑียร, นางบุษบา

เลิศรัตนานนท)

กรรมการผูมีอำนาจลงนาม 
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