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  เมื่อผูประกอบการไทยตองเผชิญกับการแขงขันจากทุนตางประเทศ

ที่เขามามีบทบาทในตลาดมากขึ้น สิ่งที่ธุรกิจไทยกำลังขาดอาจไมใช

“ความสามารถ” แตคือ “อำนาจในการตอรอง”

  

เมื่อผูประกอบการไทยตองเผชิญกับการแขงขันจากทุ

นตางประเทศที่เขามามีบทบาทในตลาดมากขึ้น สิ่งที่

ธุรกิจไทยกำลังขาดอาจไมใช “ความสามารถ” แตคือ

“อำนาจในการตอรอง” นี่คือหนึ่งในแนวคิดสำคัญของ

คุณพีระศักดิ์ แซตั้น หรือ “คุณเดี่ยว” CEO & Co-Fou

nder และผูรวมกอตั้งธุรกิจในกลุม Technology & Lo

gistics Ecosystem ผูมีประสบการณในอุตสาหกรรมเ

ทคโนโลยี โลจิสติกส และอีคอมเมิรซมากกวา 15 ป ต

ลอดเสนทางการทำธุรกิจ คุณเดี่ยวมองเห็น Pain Poi

nt เดิมที่เกิดขึ้นซ้ำๆ กับผูประกอบการไทย โดยเฉพาะ

ธุรกิจขนาดกลาง และขนาดเล็ก ไมวาจะเปนตนทุนที่

สูง การขาดอำนาจตอรอง การพึ่งพาแพลตฟอรมจาก

ตางประเทศ หรือขอจำกัดในการเขาถึงเทคโนโลยีที่ชว

ยใหธุรกิจแขงขันได จึงเกิดเปนแนวคิดในการสราง Ec

osystem ที่ผูประกอบการไทยสามารถพึ่งพาได ตั้งแต

การขาย การจัดการออเดอร ไปจนถึงการขนสง โดยมีเ

ปาหมายสำคัญคือชวยลดขอจำกัดในการทำธุรกิจ เพิ่

มอำนาจตอรอง และทำใหเม็ดเงินสามารถหมุนเวียนอ

ยูในระบบเศรษฐกิจไทยไดมากขึ้น จาก Pain Point ข

องผูประกอบการ สู Ecosystem ที่เชื่อมทุกสวนของก

ารขาย หนึ่งในธุรกิจสำคัญคือ iShip Service แพลตฟ

อรมตัวกลางดานการขนสงที่เกิดขึ้นจากการมองเห็นป

ญหาของผูขายรายยอย ซึ่งมักไมมีอำนาจตอรองดาน

ราคากับบริษัทขนสง iShip จึงเขามาชวยรวบรวมขนส

ง เพื่อใหผูประกอบการสามารถเขาถึงตัวเลือก และมีอั

ตราคาขนสงที่เหมาะสมมากขึ้น ขณะที่ DPlus Expre

ss ถูกพัฒนาขึ้นเพื่อเปดโอกาสใหคนไทยสามารถมีธุร

กิจเปนของตัวเอง ผานโมเดลแฟรนไชสรานรับ-สงพัส

ดุที่เนนความยืดหยุน และลดขอผูกมัดที่ไมจำเปน ใน

ฝง Technology มี CF Innovation 

  

ซึ่งพัฒนาระบบ OMS, Live Commerce เพื่อชวยใหนั

กขายออนไลนสามารถจัดการออเดอรทั้งหนาบาน แล

ะหลังบานไดอยางเปนระบบมากขึ้น และอีกหนึ่งจิ๊กซ

อวสำคัญคือ ShopChill Marketplace แพลตฟอรมช

อปปงออนไลนสัญชาติไทยที่เปดตัวในเดือนเมษายน

2026 หลังใชเวลาพัฒนาระบบมากกวา 4 ป บนฐานข

อมูล และประสบการณที่สะสมจากทั้งฝงผูซื้อ และผูข

ายมานานกวา 6-7 ป ShopChill ถูกวางตำแหนงใหเป

น “แพลตฟอรมของคนไทย เพื่อคนไทย” โดยหนึ่งในแ

นวคิดสำคัญคือการไมมีคาธรรมเนียม Gross Profit (

GP) เพื่อชวยลดตนทุน และคืนพื้นที่ในการแขงขันใหกั

บผูประกอบการไทย ไมไดสรางหลายบริษัท แตกำลัง

สราง Infrastructure เดียวกัน

หากมองธุรกิจเหลานี้แยกจากกัน อาจดูเหมือนเปนธุร

กิจคนละประเภท ตั้งแตขนสง แฟรนไชส เทคโนโลยี ไ

ปจนถึง Marketplace แตเมื่อมองในภาพใหญ ทุกธุร

กิจกลับเชื่อมโยงกันดวยโจทยเดียว คือ “ทำอยางไรให

ผูประกอบการไทยทำธุรกิจไดงายขึ้น มีตนทุนที่แขงขัน

ได และมีอำนาจตอรองมากขึ้น” นี่จึงเปนเหตุผลที่คุณ

เดี่ยวไมไดมองธุรกิจในเครือเปนเพียงบริษัทหลายแหง

ที่ดำเนินงานแยกจากกัน แตกำลังพัฒนาใหทั้งหมดก

ลายเปน Digital & Logistics Ecosystem ที่เชื่อม Te

chnology, Logistics และ E-Commerce เขาดวยกัน

ครึ่งปแรก 2569 สรางรายไดจากการขายกวา 338 ลา

นบาท

( ที่มา : MarketingOops! )
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