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  ยิ่งเรียบงาย ยิ่งเติบโตไดเร็ว กลยุทธการตลาดครึ่งปหลัง 2026

สำหรับผูเริ่มทำธุรกิจ
  

เมื่อเขาสูครึ่งปหลังของ 2026 หลายคนที่กำลังเริ่มทำธุ

รกิจอาจกำลังมองหาวิธีทำการตลาดใหเห็นผลเร็วขึ้น

บางคนเริ่มจากการหาเครื่องมือใหม ทั้ง AI, Marketin

g Automation, CRM, Dashboard หรือระบบการตล

าดที่ซับซอน แตความจริงแลว สิ่งที่ทำใหธุรกิจเติบโตไ

มไดอยูที่จำนวนเครื่องมือ แตอยูที่ความเขาใจลูกคา ธุ

รกิจที่ประสบความสำเร็จดานการตลาด ไมจำเปนตอง

มีเทคโนโลยีล้ำหนาที่สุด แตเปนธุรกิจที่ทำเรื่องพื้นฐา

นไดดีและสม่ำเสมอ นั่นคือ เขาใจตลาด สื่อสารใหตรง

จุด และสรางความไววางใจอยางตอเนื่อง สำหรับคนเ

ริ่มทำธุรกิจ คำถามแรกอาจไมควรเปนวาจะลงโฆษณ

าที่ไหน หรือควรทำ SEO และ Content แบบใด แตคว

รถามวา ไดพูดคุยกับลูกคาตัวจริงมากพอหรือยัง เพรา

ะการตลาดที่ดีไมไดเกิดจากการวางแผนอยูในหองปร

ะชุมเพียงอยางเดียว แตเกิดจากการออกไปฟงเสียงข

องตลาด การพูดคุยกับลูกคาชวยใหเขาใจวาพวกเขาก

ำลังเจอปญหาอะไร ใชภาษาแบบไหนในการอธิบายค

วามตองการ เหตุใดจึงยังลังเล และอะไรคือสิ่งที่ทำใหเ

กิดความเชื่อมั่น ขอมูลเหลานี้อาจหาไมไดจาก Dash

board หรือ Analytics แตกลับเปนขอมูลที่มีคุณคาตอ

ทั้งการตลาดและยอดขาย ปญหาของหลายธุรกิจคือก

ารรีบลงทุนกับ Website ผลิต Content จำนวนมาก ซื้

อระบบ AI หรือจาง Agency ทั้งที่ยังไมรูวาขอความที่

สื่อสารตรงกับความตองการของตลาดหรือไม สุดทาย

จึงเกิดกิจกรรมทางการตลาดมากขึ้น แตยอดขายไมไ

ดเพิ่มตาม หาก Website มีคนเขาชมแตไมมีคนซื้อ ป

ญหาอาจไมใช Design แตอาจเปนเพราะคุณคาที่แบ

รนดนำเสนอยังไมชัดเจน หาก Social Media มีคนกด

Like แตไมมีลูกคาติดตอเขามา ปญหาอาจไมใช Alg

orithm แตอาจเปนเพราะ Content ยังไมตอบคำถาม

หรือความตองการของผูซื้อ ดังนั้น กอนเพิ่มงบโฆษณ

าหรือสรางระบบที่ซับซอน ลองถามตัวเองวา 

  

ในสัปดาหที่ผานมาไดพูดคุยกับลูกคาตัวจริงกี่คน หา

กคำตอบคือ “ยังไมไดคุย” สิ่งที่ธุรกิจตองการอาจไมใช

เครื่องมือใหม แตคือขอมูลจากตลาดที่มากขึ้น 

สำหรับผูเริ่มทำธุรกิจ กลยุทธการตลาดที่ดีควรเริ่มจาก

 3 เรื่องสำคัญ

1. รูวากำลังสื่อสารกับใคร ตองเขาใจวาลูกคาคือใคร

มีปญหาอะไร และอะไรเปนปจจัยที่มีผลตอการตัดสิน

ใจซื้อ

2. สรางขอความที่ชัดเจน ทำใหลูกคาเขาใจทันทีวาธุร

กิจชวยแกปญหาอะไร แตกตางจากทางเลือกอื่นอยาง

ไร และเหตุใดจึงควรเลือกคุณ

3. สรางความนาเชื่อถือดวยหลักฐาน เพราะคำกลาวอ

างเพียงอยางเดียวไมเพียงพอ รีวิว กรณีศึกษา ผลลัพ

ธ ตัวเลข และประสบการณของลูกคา ลวนชวยลดคว

ามเสี่ยงในการตัดสินใจ

คำพูดของลูกคาเองจึงเปนหนึ่งในแหลงขอมูลที่มีคาที่

สุด คำถามที่ถูกถามซ้ำ ความกังวล หรือเหตุผลที่ทำใ

หลูกคายังไมซื้อ ลวนสามารถนำมาพัฒนา Positionin

g ของแบรนดได Website, Content และการนำเสนอ

ขายควรสะทอนภาษาที่ลูกคาใชจริง มากกวาภาษากา

รตลาดที่พยายามทำใหดูสวยหรู

ในครึ่งปหลังของ 2026 ผูบริโภคยังมีทางเลือกมากขึ้น

และความนาเชื่อถือจึงมีความสำคัญไมแพตัวสินคา แ

บรนดที่บอกวาตัวเองเกงอาจไดรับความสนใจ แตแบร

นดที่แสดงใหเห็นวาทำอะไรไดจริงจะไดรับความไววา

งใจมากกวา การเลือกชองทางก็ไมจำเปนตองตามทุก

กระแส SEO, LinkedIn, Social Media, การบอกตอ

หรือการจัดงาน ลวนมีบทบาทแตกตางกัน สิ่งสำคัญคื

อการเขาใจวาลูกคาสรางความเชื่อมั่นจากที่ไหน แลว

นำขอความที่เหมาะสมไปสื่อสารในชวงเวลาที่ถูกตอง

( ที่มา : MarketingOops! )
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ประกาศเลิกบริษัท

Opulence2022 Co., Ltd

ทะเบียนเลขที่ 0835564011069 

    ขอประกาศใหทราบโดยทั่วกันวาที่ประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569 ของ Opulence2022 Co., Ltd

ไดมีมติใหเลิกบริษัทฯ นี้ ตั้งแตวันที่ 25 สิงหาคม 2569 เปนตนไป

    จึงประกาศใหบรรดาลูกหนี้และเจาหนี้ทั้งหลายของบริษัทฯ นี้ ไดโปรดติดตอชำระหนี้หรือ

ยื่นคำทวงหนี้ตอขาพเจา ณ สำนักงานของผูชำระบัญชีเลขที่ 256 Moo 7, Good Ngong, Phonkha,

Muang, Sisaket 33000 ภายในกำหนด 7 วัน นับแตวันประกาศเปนตนไป

ประกาศ ณ วันที่ 04 กันยายน 2569

(นาย Paxhu Elohim)

ผูชำระบัญชี 

    

ประกาศเลิกบริษัท

NagaConcepts(Thailand) Co., Ltd.

ทะเบียนเลขที่ 0835544003320 

    ขอประกาศใหทราบโดยทั่วกันวาที่ประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569 ของ

NagaConcepts(Thailand) Co., Ltd. ไดมีมติใหเลิกบริษัทฯ นี้ ตั้งแตวันที่ 25 สิงหาคม 2569 เปนตนไป

    จึงประกาศใหบรรดาลูกหนี้และเจาหนี้ทั้งหลายของบริษัทฯ นี้ ไดโปรดติดตอชำระหนี้หรือ

ยื่นคำทวงหนี้ตอขาพเจา ณ สำนักงานของผูชำระบัญชีเลขที่ 256 Moo 7, Good Nong, Phonkha, Muang,

Sisaket 33000 ภายในกำหนด 7 วัน นับแตวันประกาศเปนตนไป

ประกาศ ณ วันที่ 04 กันยายน 2569

(นาย Paxhu Elohim)

ผูชำระบัญชี 
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